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ldea projektu

Zaawansowane umiejetnosci negocjacyjne sg tak przydatne w biznesie jak dobre
tgcze w internecie. Stabe tgcze pozwala na korzystanie z internetu, ale okupione jest
frustracjg i1 ryzykiem przerwania potagczenia. Podobnie jest z kompetencjami
negocjacyjnymi. Stabe umiejetnosci pozwalajg dziata¢ na rynku, ale nie dajg

satysfakcji a czasem uniemozliwiajg ,biznesowe potgczenia”.

Dlatego tez zapraszamy do udziatu w szkoleniu pozwalajgcym:
e lepiej zrozumiecC proces negocjacji
e przygotowac sie do negocjacji zgodnie ze sprawdzonymi metodami

e wychodzic z trudnych sytuacji negocjacyjnych




Program

Zajecia majg charakter praktycznych warsztatow potgczonych z rzetelng wiedzg

psychologiczng na temat negocjacji. Pracujemy na realnych przyktadach

uczestnikow szkolenia.

W trakcie trzech jednodniowych szkolen stanowigcych integralng catosC uczestnicy

zdobywajg wiedze | umiejetnosci dotyczgce nastepujgcych tematow:

dobor adekwatnej strategii negocjacyjnej

wywotywanie bolu zwigzanego z brakiem porozumienia z nami
negocjowanie ceny metodg podwojnej kotwicy

wykorzystanie strategii Jima Campa w negocjacjach z silnym partnerem
przygotowanie i prowadzenie ztozonych negocjacji metodg szachowg
stosowanie etycznych zasad wywierania wptywu

obrona przed manipulacjg

budowanie ,ztotego mostu” drugiej stronie

wykorzystanie metody Michaela Pantalona w negocjacjach




Organizacja

Koszt

Szkolenia odbywajg sie stacjonarnie w grupach
osob pochodzacych z tej samej firmy. Wybor
takiej formuty w pordwnaniu ze szkoleniami
online wigze sie z lepszymi efektami w sferze
umiejetnosci i nastawienia uczestnikow.
Zachowujemy konieczne procedury zwigzane z
pandemia.

Wielkosc grupy - do 15 oséb.

Mozliwe sg tez szkolenia w mniejszych grupach
4 - 8 osobowych.

Wartos¢ kazdego jednodniowego szkolenia w
ramach projektu wynosi 4200 zt + 23% VAT.
Wartos¢ catego projektu to 12 600 zt + 23%
VAT.




Prowadzenie

Stawomir Jarmuz

Doktor psychologii, trener, coach, doradca. W swojej Kkarierze
przeszkolit przeszto 10 000 osdéb wykonujgc ponad 1000 szkolen.
Absolwent holenderskiej i angielskiej szkoty trenerow. Jest cztonkiem
zatozycielem GLOBE - The Global Leadership And Organizational
Behavior Effectiveness Research Program, ktorego celem byto
wypracowanie miedzykulturowej teorii efektywnego przywddztwa.
Autor ksigzki Paradoksalna psychologia, wspotautor: Podrecznika
trenera, Psychologii dla trenerdw i Alfabetu mitdw menedzerskich. Jest
wspottworcg koncepcji Szkoty Trenerodw prowadzonej od 2000 roku

przez firme Moderator oraz tworcg Szkoty Coachingu Menedzerskiego.




Jestesmy firmg doradczo szkoleniowg, ktéra powstata w 1995 roku. Nasze dziatania zgodne sg z podejsciem
opartym na dowodach (evidence based training), co oznacza kierowanie sie mozliwie najsilniejszymi
dowodami w zakresie tresci i metod prowadzonych szkolen. Doskonalimy kompetencje, negocjacyjne,

menedzerskie, sprzedazowe, trenerskie i inne. Moderator prowadzi Szkote Trenerow Biznesu (61 edycji),
Szkote Coachingu Menedzerskiego (20 edycji) oraz Szkote Project Managera (8 edycji).

Do firm, ktére skorzystaty z oferty szkolen, warsztatow i ustug doradczych Moderatora naleza:
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I wiele innych. Wydajemy tez ksigzki o tematyce biznesowej i psychologicznej wspierajgce dziatania
szkoleniowe i doradcze.




Kontakt

Stawomir Jarmuz

Moderator sp. z o.0.

ul. Sw. Jozefa 1/3
50-329 Wroctaw
NIP: 8982197272

jarmuz@moderator.edu.pl
+48 605 070 218

szkolenia@moderator.edu.pl
+48 728 963 417

www.moderator.edu.pl
www.moderator-online.edu.pl

f www.facebook.com/moderatorszkolenia
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